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Construimos el sistema 
que convierte tu proceso 
comercial en revenue 
predecible.
Del lead al cierre, no solo clics.

Revenue Diagnostic  |  RevOps Retainer  |  AI Automation  | BI Dashboards  | AEO / AI Search
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Problemática

El 70% de los leads que 
generas no se contactan      , 
no se siguen o no cierran. 
Y la agencia te dice que el 
problema es el      presupuesto.

La mayoría de las empresas pierden ventas no 
por falta de tráfico, sino por falta de sistema.

● Al generar leads, no todos se contactan.
● Los que se contactan, no se siguen 

correctamente.
● Los que se siguen, no cierran.
● El problema no es el canal. Es el proceso 

completo.
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Lo que la mayoría contrata vs. lo que realmente necesita

Sistema completo

● Convierte clics en cierres
● Califica, filtra y prioriza
● Te da reportes de ingresos
● Empieza en el lead
● Conectado a tu CRM y equipo de ventas

Agencia tradicional

● Solo genera clics
● Entrega leads sin calificar
● Te da reportes de alcance
● Termina en el lead
● Sin integración con ventas

El Diagnóstico

La diferencia 
entre gastar 
en marketing 
y crecer con 
marketing
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Construimos sistemas que convierten tráfico 
en ingresos recurrentes.

Quienes Somos

● Performance marketing con foco en ROI real, no vanity metrics
● Automatización con IA para escalar sin escalar equipo
● Integración completa: del primer clic al cierre de venta
● Posicionamiento en IAs generativas ChatGPT, Gemini, Perplexity)
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Del lead al cierre, no solo clics.

El Diferenciador

Otras agencias 
manejan solo una 
parte del proceso, 
nosotros 
construimos el 
sistema completo.

Nuestro sistema completo

● Ads → Captura] → Calificación] → 
Seguimiento] → Cierre

● Reporta leads, citas y ventas cerradas
● Empieza cuando llega el lead

Agencia tradicional

● Ads  STOP

● Reporta alcance y clics
● Termina cuando entregas el lead



- 7

01

ATRACCIÓN

Tráfico calificado al canal 
correcto. Prospecto con 

interés real.

Ads / Contenido

02

CAPTURA

El prospecto entra al sistema y 
no se pierde en el proceso.

Landing pages / WhatsApp

03

CALIFICACIÓN

Filtramos leads fríos, 
priorizamos los listos para 

comprar.

IA  Bots + CRM

04

SEGUIMIENTO

Ningún lead se cae por falta 
de tiempo de respuesta.

Email / WhatsApp

05

CIERRE

El vendedor recibe leads 
tibios, no fríos. Ciclo de venta 

corto.

Ventas alineado

Cómo funciona el sistema

Metodología
5 etapas. 
Un solo objetivo: cerrar 
ventas.
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Nuestros Servicios

La base del sistema
Los canales que generan demanda

01 Performance Marketing
Campañas en Meta y Google enfocadas en costo por lead real, no en alcance 
ni impresiones.

02 Contenido y Redes Sociales
Contenido que posiciona y convierte, no solo entretiene. Estrategia editorial 
alineada al funnel.

03 Branding y Naming
Identidad con propósito comercial. Marca que vende, no solo que se ve bien.

04 Desarrollo Web
Landing pages y sitios optimizados para conversión, no para premios de 
diseño.

Lo que nos separa del resto
Automatización, IA y sistemas de venta para escalar sin escalar 
equipo

A1 Revenue Diagnostic
Identifica en qué etapa se pierden los leads, qué procesos son manuales y 
cuánto revenue se está dejando sobre la mesa.

A2  RevOps Retainer
Diseño, implementación y operación continua del sistema de revenue: CRM, 
pipeline, automatización de seguimiento, sesión ejecutiva mensual y 
dashboard en tiempo real.

A3  AI Automation Systems & BI Dashboards
Diseño e implementación de flujos automáticos que conectan formularios, 
WhatsApp, CRM y herramientas de IA para calificar leads, hacer seguimiento

A4  AI Search Positioning
Presencia de la empresa en IAs generativas: Chat GPT, Perplexity, Gemini, para 
que aparezca cuando sus prospectos buscan soluciones en esas plataformas.

Servicios Core Servicios Avanzados



Creemos que el 
marketing sin sistema es 

gasto disfrazado de 
inversión.
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Portafolio
Casos
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Campañas
Resultados reales y medibles
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Sin humo, sin alcance, solo lo que le mueve la aguja a tu negocio.

Números que importan

Indicador

Resultado 
promedio con 

sistema activo

Leads calificados

40  60% 
del total de 

leads generados

Tasa de respuesta

60  80% 
de leads 

contactados en 
menos de 5 min

Ciclo de venta

30  40% 
más corto con 
automatización 

activa

Leads calificados

40  60% 
del total 
de leads 

generados

CPL promedio

$80  $350 MXN 
según vertical 

y campana

6080%
Tasa de contacto

vs. 2030% sin sistema

15%
Conversión a venta
Según ticket y proceso

50120
Leads / mes

Según presupuesto y vertical
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Problema
Generaban leads pero sin seguimiento estructurado. El equipo 
de ventas recibía contactos fríos y sin calificar. Alta tasa de 
abandono en el proceso.

SOLUCIÓN
Implementamos landing page optimizada + Meta Ads segmentado + bot de 
calificación en WhatsApp + CRM con pipeline por etapa de venta + reportería 
semanal.

RESULTADOS
• 72 leads mensuales promedio
• CPL $210 MXN
• Tasa de contacto: 74% (vs. 31% previo)
• Citas agendadas: 38% vs. periodo anterior

Problema
Invierten en ads sin estructura de seguimiento. Los vendedores 
pierden tiempo en leads fríos. Sin visibilidad del pipeline.

SOLUCIÓN
Estrategia ABM  LinkedIn Sales Navigator + CRM con automatización de 
seguimiento + funnels de calificación + capacitación al equipo de ventas.

RESULTADOS
• 45 leads B2B calificados / mes
• Ciclo de venta reducido 35%
• Costo por oportunidad calificada: $480 MXN
• Pipeline activo: 3x vs. periodo anterior

Alfa 777 - Real Estate Cliente B2B - Manufactura / Industrial
Inmobiliaria / Monterrey, México Sector B2B / México
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Branding
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Redes sociales
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Web: Diseño y desarrollo
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Video
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Portafolio Video

Ver video

https://drive.google.com/file/d/1bnBeiHheg4eaWinW27TNnYASPfpYVJOs/view?usp=sharing
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Tu empresa no 
necesita más 
marketing.
Necesita que el 
marketing que 
tiene realmente 
cierre ventas.



¡Gracias! 
MTY    | Miguel Hidalgo, Número 330, Col. Centro, Monterrey, 
Nuevo León

CDMX | Bosques de las Lomas, Miguel Hidalgo, Ciudad de México nay@antidotomx.com

811 229 6056

https://www.instagram.com/antidoto.mx/
https://www.facebook.com/AntidotoEstrategiasDigitales
https://www.linkedin.com/company/10061277/

